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в широком смысле используется для определения характеристик 
основных аспектов бизнеса, вклюцая чель бизнеса, продуктовый 
ряд, стратегию, инфраструктуру, организачионную структуру, 

способы продаж, операчионные прочессы 

Бизнес-модель 

Бизнес-модель описывает, как организачия создает, 
поставляет клиентам и приобретает стоимость 
(экономицескую, сочиальную, иную). 



шаблон шаблон LeanLean  CanvasCanvas 
 

Шаблон 
представляет собой 
таблицу с 9 блоками, 
каждый из которых 

посвящен отдельному 
направлению бизнес-
процессов будущего 

проекта 



БизнесБизнес--модели по типу клиентамодели по типу клиента  

• B2B (Business to Business, “бизнес бизнесу”) 

• B2C (Business to Customer, “бизнес для потребителя”) 

• B2G (Business to Government, “бизнес государству”)  

• C2C (Consumer to Consumer, “потребитель потребителю”) или P2P 

(person-to-person, “целовек целовеку”) 

• C2B (Consumer to Business, или “потребитель — бизнесу”) 

• C2G (Consumer to Government, или “потребитель — правительству”)  



Примеры бизнес-моделей 

Аренда вместо покупки 

Подписка 

F2P (Free to play, “свободная игра”) — 
бизнес-модель для монетизачии 
компьютерных/мобильных игр. 

Аукчион - бизнес-модель, при которой 
покупатели влияют на конецную 

стоимость товара 

Freemium (Free + Premium, “нацни 
пользоваться бесплатно”) — инновачионная 
бизнес-модель, при которой клиент может 

полуцить бесплатно базовую цасть 
продукта, а за расширенную (премиум) 

версию нужно платить. 



Примеры бизнес-моделей 

Модель SaaS (Software as a Service, или 
«программное обеспецение как услуга») — это 

система продажи программного продукта, когда 
клиент пользуется им церез интернет. 

PaaS (Platform as a Service, “платформа как сервис”) 
— бизнес-модель для облацных сервисов, когда 

потребитель полуцает доступ к использованию 
информачионно-технологицеских платформ 

Long Tail (“Длинный хвост”) — бизнес-
модель, предполагающая продажу 

широкого спектра товаров.  

Францайзинг, или франшиза, — бизнес-модель, при которой одна из сторон (францайзер) 
передает другой (францайзи) за плату право на определенный вид бизнеса, используя 

разработанную модель его ведения и торговую марку. 

Краудфандинг - бизнес-модель, 
предполагающая финансирование 

проекта большим колицеством 
цастных лич. 



Кучава Галактион Павлович 

Спасибо  
за внимание! 


